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Blachman Educate udvider i Jylland...

Nyansaettelse

Efter en spaendende og laererig tid gennem finanskrisen, hvor vi har klaret os overordentlig
godt (gazelle virksomhed i arene 2007, 2008 og 2009), har vi besluttet os at udvide med
endnu en erfaren og forretningsorienteret leder, som vil have udgangspunkt i det jyske.

& Lars Malling (45 ar), som kommer fra en reekke ledende stillinger i Industrien,
4 blandt andet som kommercielt ansvarlig og adm. direktgr i ELAP, og senest som

€ ‘: adm. direktgr i Strejfert. Han har de seneste 20 ar arbejdet med strategi,

,ﬁ fa
r’g'yl forretningsudvikling, ledelse og salg/eksport (B2B og B2C). Er uddannet Cand.

Merc. Jur. og HD i Organisation. Udover det har han erfaring som ivaerksaetter/
drift af egen virksomhed, og er certificeret i Garuda profilveerktgj.

Lars vil gennemga et grundigt introduktionsforlgb med deltagelse i mgder og traenings-
aktiviteter, og vil herefter selvstaendigt kunne indgd i opgaver sammen med os eller p egne
kunder.

Vi hdber at I vil tage godt imod Lars.

Netvaerkssalg — en genvej til nye kunder og flere forretninger

Igennem det sidste &rs tid har vi udviklet en raekke nye koncepter, som er tilpasset den nye
virkelighed, som virksomhederne befinder sig i.

Et af koncepterne er netvaerkssalg — en genvej til nye kunder, hvor virksomhedens szelgere og
salgsledere traenes i at kortlaegge og aktivere deres netvaerksemner mhp. relationssalg.

Vi har haft stor succes med dette koncept, dels ved selv at anvende varktgjerne, og dels ved
at gennemfgre konceptet i ca. 20 virksomheder det seneste ar. Det har alle steder vaeret med
hitrater pa 70-90 % ved mgdebooking, og en raekke gode salgs- og indtjeningsresultater som
fglge af dette.

Det giver muligheden for at “insource” mgdebookingen, forkorte og effektivisere salgs-
processen fra "Kontakt til Kontrakt” og skabe et mere proaktivt netvaerkssalg.

Skulle vi have overset at have fortalt dig om dette spaendende koncept, sa kontakt os ©.
Vi ser frem til et fortsat godt samarbejde.
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